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Les courtiers du savoir (« knowledge brokers »)
relient la recherche, la politique et la pratique

27 juillet 2018 | Stephanie Engeli, Simon Maag
Catégories: Société

Le courtage du savoir est un terme technique pour décrire les activités visant a développer les
échanges de connaissances entre les chercheurs, les praticiens et les décideurs. Alors qu’il
existe des cadres permettant d’évaluer les impacts académiques, peu d’outils équivalents sont
disponibles pour évaluer les contributions des courtiers du savoir. Quatre auteurs de I'Eawag
et du Centre Ecotox ont compilé dans une publication scientifique un ensemble d'indicateurs
permettant aux courtiers du savoir de démontrer les avantages issus de leurs travaux et
d’identifier les opportunités d’amélioration de leurs pratiques.

De nombreux scientifiques travaillant a I'Eawag agissent en tant que courtiers du savoir. Le courtage
du savoir recouvre un large spectre d’activités allant de la synthése de recherches sous forme de
fiches d’'information jusqu’a I'organisation d’ateliers pour I'identification des lacunes de

connaissances et l'aide a la coproduction de nouvelles connaissances grace a des partenariats entre
chercheurs et parties prenantes. Ces activités requiérent un important investissement en temps et en
énergie. Alors qu'il existe des possibilités clairement identifiées (bien que parfois contestées)
d’évaluer la quantité et la qualité des activités académiques (nombre de publications, facteurs
d’'impact des journaux et taux de citation), les courtiers du savoir manquent actuellement d’indicateurs
équivalents. En réaction a cela, quatre auteurs de deux départements différents de I'Eawag et du
Centre Ecotox ont compilé un ensemble d'indicateurs pour mesurer la quantité et la qualité des
activités de courtiers du savoir individuels dans des projets, programmes ou plates-formes a I'interface
entre recherche, politique et pratique. La liste des activités et les indicateurs correspondants peuvent
étre utilisés par les courtiers du savoir pour identifier des moyens de démontrer les avantages de leurs
travaux pour leurs employeurs et autres parties prenantes ainsi que pour améliorer I'efficacité de leur
pratique.
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Le diagramme suivant résume les activités typiques de courtage du savoir et les
organise selon un cycle de programme stylisé.
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